Foreldsning med workshop

Mental saljstyrka for maklare

Ratt installning och bra egenskaper skapar afférer.

Bakgrund

I den harda konkurrens som méaklarbyraerna lever med idag ar sannolikt forsaljningsarbetet en
alltmer viktig faktor for fortsatt framgang. Med flera aktorer pa marknaden och dar tjansterna liknar
varandra 6kar kraven pa maklarens formaga att skapa affarer.

Installning och egenskaper star for 80 procent av den framgang man nar i saljarbetet, resterande 20
procent ar fardigheter i saljteknik och séljstrategi, samt produktkunskap. Darfor ar det all idé att
satsa pa personlig utveckling.

Syfte

Att fa inspiration och nagra mentala saljverktyg i hur man kan starka sig mentalt for att 6ka
forséljningen och skapa vérdebaserad forsaljning. Fa verktyg for att blir modigare och mer
malfokuserad, sa att man haller hela vagen fran att kunna hitta bra objekt till att kunna salja
bostaden till basta pris. Fa vetskap om hur man férandra en negativ kénsla till en mer positiv och att
komma 6ver mentala spérrar i sin forsaljning, samt hur man starker sjalvbilden och hur man lattare
kan na sina saljmal.

Denna forel&sning passar alla i foretaget, for alla ar mer eller mindre séljare och bidrar till att
forsaljningen kan dka.

Innehall
e Hur man avldgsnar mentala séljhinder och maximerar sin potential
Hur man starker sjalvbilden att sélja
Att skapa ratt sinnestillstand
Attityder, problem- eller mojlighetsfokuserad
Hur man forblir motiverad dven under motgang
Skapa ratt malbild som ger motivation att salja

Genomforande
Tva till tre timmar forelasning med dvningar, samt en workshop. Den gar ocksa att fa som lararledd
onlineforeldsning via Zoom.

Foreléasare
Marie Algotsson Skogh, dinEffekt AB, mail: marie@dineffekt.se, tfn: 0709 - 50 46 40
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